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1 -What is Entrepreneurship? उद्यमिता क्या है?  

a. Starting a new Career एक नये करियि की शुरुआत 
b. Managing Career कैरियि का प्रबंधन  
c. Running your own business अपना खुद का व्यवसाय 

चला िहे हैं  
d. Supporting a Business person एक मबजनेस व्यक्ति का 

सिर्थन किना  
C  
2 -What are the duties of an entrepreneur? एक उद्यिी के 
कतथव्य क्या हैं? 

a. Talking to customers ग्राहक  ंसे बात ह  िही है 
b. Managing finances and budgets मवत्त औि बजट का 

प्रबंधन  
c. Managing the business व्यवसाय का प्रबंधन 
d. All of the above ऊपि के सभी 

  
D  
3 -An Entrepreneur runs a business mainly to ----- 
एक उद्यिी िुख्य रूप से ---- के मलए व्यवसाय चलाता है  

a. Gain Experience   
b. Work   
c. Support other business person   
d. Earn Profits   

D  
4 -Pratibha wants to start a Biriyani Hotel. What will she 
need first? 
प्रमतभा एक मबरियानी ह टल शुरू किना चाहती हैं। उसे पहले क्या चामहए 
ह गा?  

a. Business plan व्यापाि की य जना 
b. Name Board नाि ब र्थ  
c. Food Items खाद्य वसु्तएं  
d. Kitchen Equipments िस ई उपकिण   

A  
5 -Shaheen wants good cooks to work in her hotel. 
What is a proper way to hire them? 
शाहीन चाहती हैं मक उनके ह टल िें अचे्छ कुक काि किें। उन्हें नौकिी 
पि िखने का उमचत तिीका क्या है?   

a. By reaching other hotel staffs ह टल के अन्य स्टाफ 
तक पहंच कि  

b. By advertising the Job नौकिी का मवज्ञापन किके 
c. By asking his Relatives उसके रिशे्तदाि  ंसे पूछकि 
d. None of the above इनिे से क ई भी नही ं

B   
6 -What is the most important skill needed for a 
successful Entrepreneur? 
एक सफल उद्यिी के मलए सबसे िहत्वपूणथ कौशल क्या है?  

a. Earning Money पैसा किाना 
b. Serving the Society सिाज की सेवा किना 
c. Having an Entrepreneurial Mindset एक उद्यिशील 

िानमसकता िखना  
d. Expanding markets बाजाि  ंका मवस्ताि 

C  
7 An Entrepreneur can help the society by -----. 

एक उद्यिी ----- द्वािा सिाज की िदद कि सकता है। 
a. Seeking new Opportunities नए अवसि  ंकी तलाश 
b. Marketing the product उत्पाद का मारे्कट िंग किना 
c. Work with a team of people ल ग  ंकी एक टीि के 

सार् काि किें  
d. Creating Job Opportunities नौकिी के अवसि पैदा 

किना  
D  
8 -Qualities of a strong entrepreneur are -----. एक 
िजबूत उद्यिी के गुण हैं -----.   

a. Learning from Failures असफलताओ ंसे सीखना 
b. Building relationship with customers ग्राहक  ंके 

सार् संबंध बनाना  
c. Working hard कडी िेहनत  
d. All of the above ऊपि के सभी 

D  
9 -Pooja started a food court which gave good profit, 
with many customers. One year later, her customers 
reduced. What should Pooja do to solve this problem? 
पूजा ने एक फूर् क टथ शुरू मकया मजससे अच्छा िुनाफा हआ, मजसके 
कई ग्राहक रे्। एक साल बाद, उसके ग्राहक कि ह  गए। इस सिस्या के 
सिाधान के मलए पूजा क  क्या किना चामहए?  

a. Change the Cooking Style खाना पकाने की शैली बदलें 
b. Collect the Feedback from the Customers ग्राहक  ं

से फीर्बैक एकमित किें 
c. Close the Food court फूर् क टथ बंद किें  
d. Change her business उसका व्यवसाय बदल   

B  
10 -Raju wants to start a Textile shop, which of the 
following is the first step? 
िाजू एक कपडा दुकान शुरू किना चाहता है, मनम्नमलक्तखत िें से कौन सा 
पहला कदि है?  

a. Rent a Shop एक दुकान मकिाए पि लें  
b. Purchase New Fabrics नए कपडे खिीदें  
c. Business Plan व्यापाि की य जना 
d. Hire Staff मकिाए पि किथचािी  

C 
11 -What is Self - Employment? स्व-ि ज़गाि क्या है?  

a. Business person व्यापारिक व्यक्ति  
b. Freelancing or running a business rather than 

working for an employer मकसी मनय िा के मलए काि 
किने के बजाय फ्रीलांमसंग किना या व्यवसाय चलाना 

c. Sell food items खाने-पीने का सािान बेचें  
d. Entrepreneur उद्यिी 

B  
12 -A person who hires other people for their business 
is an _____ . 
एक व्यक्ति ज  अपने व्यवसाय के मलए अन्य ल ग  ंक  काि पि िखता है 
वह _____ है। 

a. Self -Employed स्वमनय मजत  
b. Employee किथचािी  
c. Entrepreneur उद्यिी  
d. Employer मनय िा 

C 
13 -What are the qualities of an entrepreneur that a 
self-employed person also needs to have? 
एक उद्यिी के वे कौन से गुण हैं ज  एक स्व-ि ज़गाि व्यक्ति िें भी ह ने 
चामहए?   

a. Creative Thinking िचनात्मक स च 
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b. Problem Solving सिस्या क  सुलझाना  
c. Customer Service ग्राहक सेवा 
d. All of the above ऊपि के सभी  

D  
14 -Vidya is single-handedly selling homemade pickles 
to her neighbors. Who is Vidya? 
मवद्या अकेले ही अपने पड मसय  ंक  घि का बना अचाि बेच िही हैं। मवद्या 
कौन है?  

a. Seller मवके्रता  
b. Self-employed स्वमनय मजत  
c. Entrepreneur उद्यिी  
d. Distributor मवतिक  

B  
15 -"Pawan provides AC repair services at a fixed fee. He 
has a contract with a local AC store - The store refers 
him to customers who need to repair their AC Who is 
Pawan?"  
"पवन एक मनमित शुल्क पि एसी ििम्मत सेवाएं प्रदान किता है। उसका 
एक स्थानीय एसी स्ट ि के सार् अनुबंध है - स्ट ि उसे उन ग्राहक  ंके 
पास भेजता है मजन्हें अपने एसी की ििम्मत की आवश्यकता ह ती है। 
पवन कौन है?"  

a. Entrepreneur उद्यिी 
b. Contract Job संमवदा नौकिी 
c. Internship प्रमशक्षण 
d. Self-Employed स्वमनय मजत 

D   
16 -How does Market Scan help a business? 
िाकेट सै्कन मकसी व्यवसाय िें कैसे िदद किता है? 

a. Give an idea about the customers ग्राहक  ंके बािे िें 
एक मवचाि दीमजए  

b. Help understand about other similar business 
ऐसे ही अन्य मबजनेस के बािे िें सिझने िें िदद किें 

c. Help to make the business plan मबजनेस प्लान बनाने 
िें िदद किें  

d. All of the above ऊपि के सभी 
D  
17 -Market scan covers------. िाकेट सै्कन कवि------। 

a. Analyze customer needs and anticipate 
competitive actions. ग्राहक  ंकी ज़रूित  ंका मवशे्लषण 
किें  औि प्रमतस्पधी कािथवाइय  ंका अनुिान लगाएं  

b. Understanding the Business market मबजनेस िाकेट 
क  सिझना  

c. Customer interaction ग्राहक संपकथ   
d. Market research बाजाि अनुसंधान  

A  
18 Market Scan can be conducted to find out ------.  
……… पता लगाने के मलए िाकेट सै्कन किाया जा सकता है। 
  

a. Information on customers' need ग्राहक  ंकी 
आवश्यकता पि जानकािी  

b. Information on new trends नये रुझान  ंकी जानकािी 
c. Information on competitors प्रमतस्पमधथय  ंके बािे िें 

जानकािी 
d. All of the above ऊपि के सभी  

D   
19 -Geetha wants to start a tailoring shop (boutique). 
Her trainer asked her to do a Market Scan. Geetha 
should do the Market Scan in ______. गीता एक मसलाई की 
दुकान (बुटीक) शुरू किना चाहती है। उसके टर ेनि ने उसे िाकेट सै्कन 
किने के मलए कहा। गीता क  ______ िें िाकेट सै्कन किना चामहए। 

a. Bakery sector बेकिी सेक्टि  
b. Beauty Parlours बू्यटी पालथि  
c. Tailoring and Textile Industry मसलाई औि कपडा 

उद्य ग 
d. Packing company पैमकंग कंपनी 

C  
20 -Lakshmi plans to start a beauty parlor. What kind of 
information should she NOT collect in the Market Scan? 
लक्ष्मी ने बू्यटी पालथि शुरू किने की य जना बनाई है। उसे िाकेट सै्कन िें 
मकस प्रकाि की जानकािी एकि नही ंकिनी चामहए?  

a. Information on clothes and shoes कपड  ंऔि जूत  ं
के बािे िें जानकािी  

b. Information on types of customers ग्राहक  ंके प्रकाि 
के बािे िें जानकािी 

c. Information on cost of materials for the beauty 
parlor बू्यटी पालथि के मलए सािग्री की लागत की जानकािी 

d. Information on shop location and rent दुकान के 
स्थान औि मकिाये की जानकािी  

A  
21 -Customer’s needs can be understood through ----.  
ग्राहक की आवश्यकताओ ंक  ------ के िाध्यि से सिझा जा सकता 
है।  

a. Customer Survey ग्राहक सवेक्षण  
b. Selling बेचना  
c. Talking to our family हिािे परिवाि से बात ह  िही है 
d. Customer service ग्राहक सेवा  

A  
22 -An Entrepreneur needs to maintain good ------ with 
his customers. 
एक उद्यिी क  अपने ग्राहक  ंके सार् ------ अच्छा बनाये िखने की 
आवश्यकता ह ती है।  

a. Communication संचाि 
b. Relationship रिश्ता 
c. Behavior व्यवहाि 
d. Friendship द स्ती  

B  
23 -Customers like a product or service because of ----
---. ग्राहक मकसी उत्पाद या सेवा क  ------ के कािण पसंद किते हैं। 

a. Price कीित  
b. Good Quality अच्छी गुणवत्ता   
c. Feel of the product or service उत्पाद या सेवा का 

एहसास  
d. All of the above ऊपि के सभी 

D  
24 -Shilpa wants to start a soap-making company. What 
kind of questions should she NOT ask her customers? 
मशल्पा साबुन बनाने वाली कंपनी शुरू किना चाहती हैं। उसे अपने 
ग्राहक  ंसे मकस प्रकाि के प्रश्न नही ंपूछने चामहए?  

a. Which types of soaps do you buy? आप मकस प्रकाि 
के साबुन खिीदते हैं?  

b. Do you like to eat chats? क्या आपक  चैट खाना पसंद 
है? 

c. How much do you pay for soap? आप साबुन के मलए 
मकतना भुगतान किते हैं?  

d. Do you use soap? क्या आप साबुन का उपय ग किते हैं? 
B  
25 -Roopa wants to start a new business. But she is not 
sure which product she should choose to start her 
business. What will be her basic research to finalize her 
product?  



 

 

रूपा एक नया व्यवसाय शुरू किना चाहती है। लेमकन वह मनमित नही ंहै 
मक उसे अपना व्यवसाय शुरू किने के मलए कौन सा उत्पाद चुनना 
चामहए। अपने उत्पाद क  अंमति रूप देने के मलए उसका बुमनयादी श ध 
क्या ह गा? 

a. Loan from Banks बैंक  ंसे ऋण  
b. Buying products from others दूसि  ंसे उत्पाद खिीदना 
c. Search how to advertise the product ख जें मक 

उत्पाद का मवज्ञापन कैसे किें 
d. Research on products & services that customers 

are currently using उन उत्पाद  ंऔि सेवाओ ंपि श ध किें  
मजनका ग्राहक वतथिान िें उपय ग कि िहे हैं 

D  
 26 -Product and service are two things that can be 
sold. Product is what can be seen, touched and used. 
Service is what we -------. उत्पाद औि सेवा द  चीजें हैं ज  बेची 
जा सकती हैं । उत्पाद वह है मजसे देखा, छुआ औि उपय ग मकया जा 
सके। सेवा ही हि हैं ------. 

a. Buy from vegetable shop सब्जी की दुकान से खिीदें 
b. Feel, Experience and Enjoy िहसूस किें , अनुभव किें  

औि आनंद लें  
c. Pay with Gpay- Gpay से भुगतान किें 
d. Do not enjoy आनंद ित ल   

B  
27 -Product is an object that can be-------.  
उत्पाद एक वसु्त है ज  -------- ह  सकती है।  

a. Seen देखा  
b. Touched छुआ  
c. Seen, Touched and Used देखा, छुआ औि उपय ग 

मकया गया   
d. Used इसे्तिाल मकया गया  

C  
28 -Shravan serves as a delivery agent delivering 
tomatoes from a farmer to a company that makes 
tomato sauce. What is Shravan’s job? श्रवण एक मर्लीविी 
एजेंट के रूप िें एक मकसान से टिाटि सॉस बनाने वाली कंपनी तक 
पहंचाने का काि किता है। श्रवण का काि क्या है?  

a. Seller मवके्रता 
b. Service Provider सेवा प्रदाता 
c. Buyer के्रता  
d. Distributor मवतिक  

B  
29 -Select the example of a service from the options. 
मवकल्प  ंिें से मकसी सेवा का उदाहिण चुनें।  

a. Masala Dosa िसाला र् सा  
b. Mobile Repair ि बाइल ििम्मत 
c. Water Bottle पानी की ब तल 
d. Chicken Kabab मचकन कबाब  

B  
30 -Select the example of a product from the options. 
मवकल्प  ंिें से मकसी उत्पाद का उदाहिण चुनें।  

a. Home painting घि की पेंमटंग  
b. Parlor service पालथि सेवा  
c. Shirt शटथ 
d. Bike repair बाइक की ििम्मत  

C  
31 -The business idea should------. मबजनेस आइमर्या -----
- ह ना चामहए. 

a. Satisfy only my needs केवल िेिी जरूितें पूिी कि  

b. Fulfill needs or solve problems जरूितें पूिी किें या 
सिस्याएं सुलझाएं  

c. Save the world दुमनया बचाएँ 
d. None of the above इनिे से क ई भी नही ं  

B  
32 -A good business idea for a young or new 
entrepreneur should be sustainable. This means _____. 
एक युवा या नए उद्यिी के मलए एक अच्छा मबजनेस आइमर्या मटकाऊ 
ह ना चामहए। इसका ितलब यह है _____। 

a. It is easy to use यह प्रय ग किने िें आसान है 
b. It has many details इसिें कई जानकारियां हैं 
c. It has budget इसका बजट है 
d. It is planned for the present and future 

business growth  
यह वतथिान औि भमवष्य के व्यावसामयक मवकास के मलए 
य जनाबद्ध है  

D  
33 -What do customers want from any product or 
service? 
ग्राहक मकसी उत्पाद या सेवा से क्या चाहते हैं?  

a. Good price अच्छा िूल्य  
b. Customers satisfaction ग्राहक  ंकी संतुमि 
c. Quality गुणवत्ता  
d. All of the above ऊपि के सभी  

D  
34 -Low Investment business plan means ____. 
कि मनवेश वाली व्यवसाय य जना का अर्थ है ____। 

a. The plan is a new idea य जना एक नया मवचाि है 
b. The plan needs a small amount to start a 

business य जना के अनुसाि व्यवसाय शुरू किने के मलए 
छ टी िामश की आवश्यकता ह ती है  

c. The plan should be simple य जना सिल ह नी चामहए 
d. The plan should start immediately य जना तुिंत शुरू 

ह नी चामहए  
B  
35 -Unique Selling Proposition or USP of a business plan 
refers to ____. 
मकसी व्यवसाय य जना का अमद्वतीय मवक्रय प्रस्ताव या यूएसपी ____ क  
संदमभथत किता है। 

a. A special budget for the business व्यवसाय के मलए 
एक मवशेष बजट 

b. A new customer for the business व्यवसाय के मलए 
एक नया ग्राहक  

c. A special or different idea for a business मकसी 
व्यवसाय के मलए एक मवशेष या मभन्न मवचाि  

d. An old business is updated क ई पुिाना मबज़नेस 
अपरे्ट ह  गया है  

C  
36 -A ______ is a document with complete strategy for 
the business.  
       व्यवसाय के मलए संपूणथ िणनीमत वाला एक दस्तावेज़ है। 

a. Strategy Report िणनीमत रिप टथ  
b. Action Plan  कायथ य जना कायथ य जना  
c. Business plan  मबजनेस प्लान व्यापाि की य जना 
d. Stakeholder Report  महतधािक रिप टथ महतधािक रिप टथ 

C  
37 -_____ is not a part of a good business plan. 
_____ एक अच्छी व्यवसाय य जना का महस्सा नही ंहै।  

a. Weather Report िौसि की रिप टथ िौसि की रिप टथ 
b. Marketing Strategy मवपणन िणनीमत टिपणन िणनीमत 



 

 

c. Customer Analysis ग्राहक मवशे्लषण ग्राहक मवशे्लषण 
d. Budget बजट अनुिान  

A  
38 -______ is about the competition in the online or 
offline market.  
______ ऑनलाइन या ऑफलाइन बाजाि िें प्रमतस्पधाथ के बािे िें है।  

a. People Analysis ल ग मवशे्लषण  
b. Competitor Analysis प्रमतय गी मवशे्लषण  
c. Customer Analysis ग्राहक मवशे्लषण  
d. Budget plan बजट की य जना  

B    
39 -How can we understand what customers want?  
हि कैसे सिझ सकते हैं मक ग्राहक क्या चाहते हैं?  

a. By doing research on customer needs ग्राहक  ंकी जरूित  ंपि 
श ध किके  

b. By advertising the business व्यवसाय का मवज्ञापन किके  
c. Selling a new product एक नया उत्पाद बेचना 
d. By moving to a new business मकसी नए व्यवसाय िें जाने से  

A  
40 -_____ part of a business plan has details of money 
restated details of the whole business.  
व्यवसाय य जना के _____ भाग िें धन का मवविण ह ता है, मजसिें पूिे 
व्यवसाय का मवविण शामिल ह ता है।  

a. Product Details उत्पाद मवविण  
b. Customer Analysis ग्राहक मवशे्लषण  
c. Business Succession Plan व्यवसाय उत्तिामधकाि य जना  
d. Costing लागत  

D  
41 -A _____ is a short and effective presentation to 
describe the business.    
व्यवसाय का वणथन किने के मलए एक _____ एक संमक्षप्त औि प्रभावी 
प्रसु्तमत है।  

a. Customer Analysis ग्राहक मवशे्लषण  
b. Communication संचाि  
c. Return on Investment मनवेश पि प्रमतफल  
d. Business Pitch मबजनेस मपच  

D  
42 -A Business pitch is presented to investors who 
helps us with _____, _____, and _____.   
मनवेशक  ंके मलए एक मबजनेस मपच प्रसु्तत की जाती है ज  हिें _____, 
_____, औि _____ िें िदद किती है।  

a. Customer and Quality ग्राहक औि गुणवत्ता  
b. Money, Resources, and Mentoring Support पैसा, संसाधन, 

औि सलाह सिर्थन  
c. Plan and Marketing य जना औि मवपणन  
d. Profit and Loss लाभ औि हामन  

B  
43 -Who can support Entrepreneurs by providing 
business schemes and loans at low interest rates?   
कि ब्याज दि  ंपि व्यावसामयक य जनाएं औि ऋण प्रदान किके उद्यमिय  ं
का सिर्थन कौन कि सकता है?  

a. Customers ग्राहक  ं  
b. Startup Investors स्टाटथअप मनवेशक  
c. Banks बैंक  ं  
d. Friends द स्त  

C  
44 -Shina wants to start a masala powder business. She 
is presenting a business pitch to the bank manager. 
How long should her business pitch be?  मशना िसाला 
पाउर्ि का व्यवसाय शुरू किना चाहती है। वह बैंक िैनेजि के सािने 

मबजनेस की मपच पेश कि िही है। उसकी व्यावसामयक मपच मकतनी लंबी 
ह नी चामहए?  

a. 2 to 3 mins 2 से 3 मिनट  
b. 10 mins 10 मिमनट  
c. 15 mins 15 मिनट  
d. 1 min 1 मिनट  

A  
45 -In a business, _____ is the money involved to build a 
product.   
मकसी व्यवसाय िें, _____ उत्पाद बनाने िें शामिल धन है।  

a. Cost लागत  
b. Profit लाभ  
c. Price कीित  
d. Discount छूट  

A  
 46 -Any small business run by a single person is called 
as ______.  
मकसी एक व्यक्ति द्वािा चलाया जाने वाला क ई भी छ टा व्यवसाय 
______ कहलाता है।  

a. Multinational Unit बहिािर ीय इकाई  
b. Partnership साझेदािी  
c. Sole Proprietorship एकल स्वामित्व  
d. Private Limited मनजी ियाथमदत  

C  
47 --Bindu has started a small auto repair shop. She is 
the only proprietor for the business. Which kind of 
business it is?  मबंदु ने एक छ टी सी ऑट  ििम्मत की दुकान शुरू 
की है। वह व्यवसाय की एकिाि िामलक है। यह मकस प्रकाि का 
व्यवसाय है?  

a. Partnership साझेदािी  
b. Private Limited मनजी ियाथमदत  
c. Multinational Unit बहिािर ीय इकाई  
d. Sole Proprietorship एकल स्वामित्व  

D  
48 -_____ is run by Govt. of India to implement rules 
and regulations of the enterprises.  
_____ सिकाि द्वािा चलाया जाता है। भाित के उद्यि  ंके मनयि  ंऔि 
मवमनयि  ंक  लागू किने के मलए।  

a. MSDE एिएसर्ीई  
b. MSME एिएसएिई  
c. NIMI एनआईएिआई  
d. DGT र्ीजीटी  

B  
49 -Which document is not required to complete 
UDYAM/MSME registration?  
उद्यि/एिएसएिई पंजीकिण पूिा किने के मलए मकस दस्तावेज़ की 
आवश्यकता नही ंहै?  

a. PAN Card पण कार्थ  
b. Aadhar Card आधाि कार्थ  
c. Income Tax Return इनकि टैक्स रिटनथ  
d. Blood Certificate िि प्रिाणपि 

D 
50 -Rahim is filing tax for the first time for his business. 
Which of these elements are NOT needed for filing tax?  
िहीि अपने मबजनेस के मलए पहली बाि टैक्स भि िहे हैं। टैक्स दाक्तखल 
किने के मलए इनिें से कौन सा तत्व आवश्यक नही ंहै?  

a. Birth Certificate जन्म प्रिाणपि  
b. PAN Card पण कार्थ  
c. Aadhar Card आधाि कार्थ  
d. Income Tax Return इनकि टैक्स रिटनथ  



 

 

D  
51 -Price is an important part of marketing. Price means 
____. 
कीित मारे्कट िंग का एक िहत्वपूणथ महस्सा है। कीित का ितलब ____ है.  

a. Marketing मारे्कट िंग  
b. Rate of a product in rupees मकसी उत्पाद की दि रुपये िें  
c. Promotion पद न्नमत  
d. Raw Materials कच्चा िाल  

B  
52 -Giving festival offers, free samples and price 
discounts are ______ in marketing.  
िाकेमटंग िें फेक्तस्टवल ऑफि, िुफ्त निूने औि कीित िें छूट देना 
______ है।  

a. Physical evidence भौमतक सबूत  
b. Packaging पैकेमजंग  
c. Promotion प्रचार   
d. Place जगह  

C  
53 -Marketing helps the customer to learn about _____.   
िाकेमटंग ग्राहक क  _____ के बािे िें जानने िें िदद किती है।  

a. Price कीित  
b. Availability उपलब्धता  
c. Special Discounts मवशेष छूट  
d. All of the above ऊपि के सभी  

D  
54 -Which among the following is not a part of 7P's of 
marketing.  
मनम्नमलक्तखत िें से कौन मवपणन के 7 पी का महस्सा नही ंहै।  

a. Product उत्पाद  
b. Packaging पैकेमजंग  
c. Price कीित  

55 -Tom wants to start a shop shop selling books, pens 
etc. Which is the best place to have his shop?   
टॉि मकताबें, पेन आमद बेचने वाली एक दुकान शुरू किना चाहता है। 
उसकी दुकान ख लने के मलए सबसे अच्छी जगह कौन सी है?  

a. Near college and schools कॉलेज औि सू्कल  ंके पास  
b. Near the river नदी के पास  
c. At his house उसके घि िें  
d. Near fish market िछली बाज़ाि के पास  

A  
 56 -Total cost is equal to ?  कुल लागत बिाबि है ?  

a. Variable Cost + Discount परिवतथनीय लागत + छूट  
b. Investment + Fixed Cost मनवेश + मनमित लागत  
c. Variable Cost + Fixed cost परिवतथनीय लागत + मनमित लागत  
d. Fixed Salary + ROI मनमित वेतन + आिओआई  

C   
57- _____ cost increases or decreases depending on 
how much we produce or sell.   
हि मकतना उत्पादन किते हैं या बेचते हैं, इसके आधाि पि _____ लागत 
बढ़ती या घटती है। 

a. Variable चि  
b. Fixed मनमित  
c. Total कुल  
d. Maintenance िखिखाव  

A  
58 -Preeti is renting a kitchen to run a Paratha Shop, 
The rent of the kitchen is ____ cost?  
प्रीमत पिाठे की दुकान चलाने के मलए एक िस ईघि मकिाए पि ले िही है, 
िस ईघि का मकिाया ____ लागत है?  

a. Variable चि  

b. Total कुल  
c. Fixed मनमित  
d. Admin व्यवस्थापक  

C  
59 -______ is the money we invest in producing a 
product or service.  
______ वह धन है ज  हि मकसी उत्पाद या सेवा के उत्पादन िें मनवेश 
किते हैं।  

a. Business revenue व्यापाि िाजस्व  
b. Product Cost उत्पाद लागत  
c. Product Price उत्पाद की कीित  
d. Business Pitch मबजनेस मपच  

B  
60 -Mani is a painter and he buys new brushes and tins 
for painting. What type of cost it is?  
िमण एक मचिकाि है औि वह पेंमटंग के मलए नए ब्रश औि मटन खिीदता 
है। यह मकस प्रकाि की लागत है?  

a. Total Cost कुल लागत  
b. Fixed Cost मनमित लागत  
c. Variable Cost परिवतथनीय लागत  
d. Maintenance िखिखाव  

B  
61 -The word funding means ___.फंमरं्ग शब्द का अर्थ है ___।  

a. Money for shopping खिीदािी के मलए पैसे  
b. Saving and Spending बचत औि खचथ  
c. Money to start a business मबज़नेस शुरू किने के मलए पैसा 
d. Bank account बैंक खाता  

62 -A ______ is a new business, which later grows into a 
big company. ______  
एक नया व्यवसाय है, ज  आगे चलकि एक बडी कंपनी बन जाता है।  

a. NSIC िािर ीय लघु उद्य ग मनगि  
b. Parlours पालथि  ं  
c. Hotels ह टल  
d. Start Up चालू ह ना 

D  
63 -_____ supports entrepreneurs to get loans under 
several schemes in district level.  
____ उद्यमिय  ंक  मजला स्ति पि कई य जनाओ ंके तहत ऋण प्राप्त 
किने िें सहायता किता है।  

a. National small industries corporation (NSIC) िािर ीय लघु 
उद्य ग मनगि (एनएसआईसी)  

b. District Industry Centres (DIC) मजला उद्य ग कें द्र (र्ीआईसी)  
c. SIDO लघु उद्य ग मवकास संगठन  
d. SSLC एसएसएलसी  

B 
64 -Individuals who invest their money in a business are 
called as ______.  
ज  व्यक्ति अपना पैसा मकसी व्यवसाय िें मनवेश किते हैं उन्हें ______ 
कहा जाता है।  

a. Business Plan व्यापाि की य जना  
b. Partners भागीदाि  ं  
c. Sole Proprietorship एकल स्वामित्व  
d. Angel Investors दूत मनवेशक  ं  

D  
65 -Who can apply for a MUDRA loan to start a 
business?   
व्यवसाय शुरू किने के मलए िुद्रा ऋण के मलए कौन आवेदन कि सकता 
है?  

a. A baby एक मशशु  
b. A shopkeeper एक दुकानदाि  



 

 

c. A politician एक िाजनीमतज्ञ  
d. A teacher एक अध्यापक  

B   
66 -A product name that has been officially registered 
with the Trademark Registry of India is called  एक उत्पाद 
का नाि मजसे आमधकारिक तौि पि भाित की टर ेर्िाकथ  िमजस्टर ी के सार् 
पंजीकृत मकया गया है, कहलाता है  

a. Marked मचमित  
b. Trademark टर ेर्िाकथ   
c. Registered दजथ किाई  
d. Token ट कन  

B 
67 -Entrepreneurs learn from their success as well as 
their ____.  
उद्यिी अपनी सफलता के सार्-सार् अपने ____ से भी सीखते हैं।  

a. Failures मवफलताओ ं  
b. Friends द स्त  
c. Profit लाभ  
d. Business Pitch मबजनेस मपच  

A 
68 -The secret to growing your business is to choose 
the right _____ to support your growth.  
आपके व्यवसाय क  बढ़ाने का िहस्य आपके मवकास क  सिर्थन देने के 
मलए सही _____ चुनना है।  

a. Clothes कपडे  
b. Loss नुकसान  
c. Friends द स्त  
d. Team टीि  

D  
69 Wahid wants to register his product under a 
trademark. What is the benefit of getting a trademark 
for your product?   
वामहद अपने उत्पाद क  टर ेर्िाकथ  के तहत पंजीकृत किना चाहता है। 
आपके उत्पाद के मलए टर ेर्िाकथ  प्राप्त किने का क्या लाभ है?  

a. He can sell it at higher rate वह इसे ऊंचे दाि पि बेच सकता है  
b. No one else can use the same product name क ई अन्य 

व्यक्ति सिान उत्पाद नाि का उपय ग नही ंकि सकता  
c. He will get a lot of success उसे बहत सफलता मिलेगी  
d. He can take many loans वह कई कजथ ले सकता है  

B 
70 -Joy started a homemade pickle business. He has 
not been able to get profit in the first 2 months. What 
should he do?  जॉय ने घिेलू अचाि का व्यवसाय शुरू मकया। पहले 
2 िहीने िें उन्हें िुनाफा नही ंमिल पाया है. वह क्या किे?  

a. End his business उसका काि बाि ख़त्म कि   
b. Borrow money पैसे उधाि ल   
c. Find for reasons for his failure & learn from them उसकी 

असफलता के कािण  ंक  ख जें औि उनसे सीखें  
d. Get angry क्र ध किना  

C 
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